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Wat zien we In de wereld?

Wereldwijdhebbenruim 4 Hoewel75% van
WIEE RSk E T o [l de armoede in

tot financiele dienstveriening EUWLAGGINSEYTe
enzichin rurale

gebiedenbevindt,
gaatdaarmaar 4%

Voedselzekerheidiordt
politiek gezieneenthema

van de officiéle
vanwereldformaat

ontwikkelingshulp

naarlandbouw.
De financiéle sectdneeft

eenspilfunctiede realisatie
economische groei.

Toegangot financiéle dienstverlening is weel
ontwikkelingslandewoornamelijkbeperkttot

bepaalde groepen in vastedelijkebevolking.
Agrarische bevolkingsgroep&ordenamper
bediend.

Landbouw is iveel
ontwikkelingslandereen
belangrijkesectorvoor
economische groeVoor
de armste
bevolkingsgroepeaijn
activiteiten diegerichtzijn
op inkomensverbeteringn
de landbouw %eerzo
effectiefalsactiviteiten in
anderesectoren




Bankieren op het platteland?

Weinigto geencommerciéle banken
aanwezig

Typischebetrokkenheidvan
staatsbanken

Microfinancieringsinstellingen
aanwezig maarmissenschaal en
mogelijkheidom met hunklantenmee [t
te groeien,;

Financiéle dienstverlening is

gefragmenteercen veelalgerichtop
specifiekedoelgroepen;

Financierervooralgerichtop
aanwezigheidian zakelijkeekerheden
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Ruraal bankieren: enkele uitdagingen

Gebrekkiganfrastructuur:bemoeilijkt
de bereikbaarheid van klanten;

Vaakzwakkejuridische kaders:
bijvoorbeeldbeperktewaarde van
zekerhedenonduidelijke
eigendomsrechtengrond);

Gebrekaanschaalgroottedij
boerenbedrijver)

Landbouwwordt vaakonvoldoende
beschouwdalseconomischectiviteit:

Zwakkewaardeketensn de landbouw;

Marktverstoringendoor donoren,
overheden en semi
overheidsinstellingen,;

Algemenekennisover financiéle
diensten zeefaag
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Kritieke succesfactoren

Plattelandsbankemoetenookin de
stedenaanwezigijn;

Bankemmoetenzomogelijkalle
klantgroeperbedienen meteenjuiste
mix van producten en diensten

Schaalgrootteen marktaandeetijn
vandoorslaggeventelangvoor
duurzaamheid

Bankemmoetenzichop beidekanten
van de balansichten;

IT isessentieelgeldautomatenmobiel
bankieren pin-apparaten naasteen
traditioneelkantorennetwerk

Voor MKB emagrimoet
gespecialiseerdsectorkennisvorden
opgebouwdbinnende bank




Rabo adviesdiensten sinds 1989

cooperaties agri bankieren




De missie van Rabo Development

Op basis van haar
coOperatieve grondslag
en door doeltreffende
ontsluiting van haar
vakkenis streeft RD

naar het verbeteren en
vergroten van toegang
tot financiéle
dienstverlening in
ontwikkelingslanden
met F&A potentieel.
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Rabo Development: partnerbanken
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http://www.guzenski.com.br/images/logos/sicredi.jpg

Kengetallen van partnerbanken per eind 2010

Aandeel

(%) Branches Staff Activa(e million) Klanten

NMB Tanzania 35 138 2,613 1,050 1,421,000

Zanaco Zambia 46 58 1,345 550 473,000

Banco Regional Paraguay 40 33 676 1,150 61,000

1,756,000
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Sicredi Brazil 25 1150 12,770 9,105

Rabobank



Ontwikkeling klantenaantallen NMB




