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       Wat zien we in de wereld? 
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Landbouw is in veel 
ontwikkelingslanden een 
belangrijke sector voor 
economische groei. Voor 
de armste 
bevolkingsgroepen zijn 
activiteiten die gericht zijn 
op inkomensverbetering in 
de landbouw 4 keer zo 
effectief als activiteiten in 
andere sectoren.  
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ontwikkelingslanden voornamelijk beperkt tot 
bepaalde groepen in van stedelijke bevolking. 
Agrarische bevolkingsgroepen worden amper 
bediend. 
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Hoewel 75% van 
de armoede in 
ontwikkelingsland
en zich in rurale 
gebieden bevindt, 
gaat daar maar 4% 
van de officiële 
ontwikkelingshulp 
naar landbouw. 
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       Bankieren op het platteland? 

ω Weinig to geen commerciële banken 
aanwezig; 

ω Typische betrokkenheid van 
staatsbanken; 

ω Microfinancieringsinstellingen 
aanwezig, maar missen schaal en 
mogelijkheid om met hun klanten mee 
te groeien; 

ω Financiële dienstverlening is 
gefragmenteerd en veelal gericht op 
specifieke doelgroepen; 

ω Financieren vooral gericht op 
aanwezigheid van zakelijke zekerheden 



       Ruraal bankieren: enkele uitdagingen 

ω Gebrekkige infrastructuur: bemoeilijkt 
de bereikbaarheid van klanten; 

ω Vaak zwakke juridische kaders: 
bijvoorbeeld beperkte waarde van 
zekerheden, onduidelijke 
eigendomsrechten (grond!); 

ω Gebrek aan schaalgrootte bij 
boerenbedrijven; 

ω Landbouw wordt vaak onvoldoende 
beschouwd als economische activiteit; 

ω Zwakke waardeketens in de landbouw; 

ω Marktverstoringen door donoren, 
overheden en semi-
overheidsinstellingen; 

ω Algemene kennis over financiële 
diensten zeer laag 



       Kritieke succesfactoren 

ω Plattelandsbanken moeten ook in de 
steden aanwezig zijn; 

ω Banken moeten zo mogelijk alle 
klantgroepen bedienen met een juiste 
mix van producten en diensten 

ω Schaalgrootte en marktaandeel zijn 
van doorslaggevend belang voor 
duurzaamheid; 

ω Banken moeten zich op beide kanten 
van de balans richten; 

ω IT is essentieel: geldautomaten, mobiel 
bankieren, pin-apparaten, naast een 
traditioneel kantorennetwerk 

ω Voor MKB en agri moet 
gespecialiseerde sectorkennis worden 
opgebouwd binnen de bank 
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coöperaties bankieren agri 



       De missie van Rabo Development 

Op basis van haar 

coöperatieve grondslag 

en door  doeltreffende 

ontsluiting van haar 

vakkenis  streeft RD 

naar het verbeteren en 

vergroten van  toegang 

tot financiële 

dienstverlening in 

ontwikkelingslanden 

met F&A potentieel.  
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       Rabo Development: partnerbanken 
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      Kengetallen van partnerbanken per eind 2010 

 Bank   Land 
 Aandeel 

(%) 
    Branches      Staff    Activa (ϵ million)         Klanten 

 NMB    Tanzania      35       138    2,613        1,050         1,421,000 

 URCB    China        9       137    1,652        8,500         1,573,000 

 Zanaco   Zambia       46        58    1,345           550            473,000 

 Banco Terra  

 (start up) 
  Mozambique      31          9       136            30              16,000 

 Banco Regional   Paraguay       40        33       676        1,150              61,000 

 BPR   Rwanda      35      191    1,714          170          1,284,000 

 Sicredi   Brazil      25    1150       12,770       9,105 
        1,756,000         

 

 Total      1716  20,906     20,505 
        6,584,000 

 



       Ontwikkeling klantenaantallen NMB 


